
年間1,000万円稼ぐ �
マーケティングとビジネスモデル �
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どんな商品・サービスを �
どのようなマーケティングで販売するか�

ビジネス　�
＝　ビジネスモデル　×　マーケティング�
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儲かるビジネスモデルの4原則�

ホリエモンから教えてもらった儲かる４原則�

�・利益率が高い �

�・初期費用が掛からない �

�・継続収入が見込める �

�・在庫を持たない �

�

インターネットビジネスの多くがこれに当てはまる �
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インターネットビジネスモデル �

•  コンテンツ販売�
•  ソフト販売�
•  メルマガアフィリエイト�
•  サイトアフィリエイト �
•  携帯アフィリエイト�
•  PPCアフィリエイト�
•  マッチングサイト�
•  せどり�
•  オークション�
•  ネットショップ�
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コンテンツ販売�

コンテンツをPDF、オンライン動画、DVDなどで販売する。 �

�

�

�
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1．コンテンツ商品を作成する �

2．セールスページを作成する �

3．アクセスを集める（アフィリエイト、広告、SEOなど） �

4．バックエンドの販売をする �

○利益率が高い �

○バックエンドや会員制を作りやすい �

△さまざまなスキルが必要�

独立・起業したい人�

インターネットマーケティングを一通り勉強したい人�



eBook（情報教材）の販売�

ノウハウをPDFなどの電子データで販売する �
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4,980円のeBookを販売した場合�

4,980円×2,008　＝　1,000万円�

2,000　÷　12　＝　167本/月�



オンライン動画の販売�

ノウハウをオンライン動画で販売する �
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14,800円のオンライン動画を販売した場合�

14,800円×676　＝　1,000万円�

676　÷　12　＝　56本/月�



DVDプログラムの販売�

ノウハウをDVD10枚講座などで販売する �
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98,000円のDVDセットを販売した場合�

98,000円×102　＝　1,000万円�

102　÷　12　＝　8.5セット/月�



継続会員制の販売�

ノウハウを毎月提供する会員制を販売する �
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毎月7,800円の会員制を販売した場合�

7,800円×1,282　＝　1,000万円�

1,282　÷　12　＝　107人�



ソフト販売�

ソフトを開発して販売する。 �

�

�

�
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1．ソフトを開発する �

2．セールスページを作成する �

3．アクセスを集める（アフィリエイト、広告、SEOなど） �

4．バックエンドの販売をする（アップグレード版）�

○利益率が高い �
○アップセルがやりやすい �
△さまざまなスキルが必要�
△売れるソフトの開発が必要（JVでOK）�

独立・起業したい人�

インターネットマーケティングを一通り勉強したい人�



ソフトの販売�

開発したソフトをインターネットで販売する �
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9,800円のソフトを販売した場合�

9,800円×1,020　＝　1,000万円�

2,083　÷　12　＝　85本/月�



メルマガアフィリエイト�

メルマガを発行してアフィリエイトする。 �

�

�
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1．メルマガを発行する �

2．リストを増やす（無料レポートなど）�

3．ブログを併用してブランディングをしていく �

○自分の商品が必要ない �
○メールが書ければOK（文章の練習にもなる）�
○自分のブランディングが出来る �
△リストをどう増やすかがポイント�
△自分の顧客リストが増えない（ファンは増える）�

文章を書くのが好きな人 �

人とコミュニケーションを取るのが好きな人�

将来的にコンテンツ販売をやってみたい人�



メルマガアフィリエイト�

メルマガを発行して有料商品アフィリエイトする �
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5,000円の報酬の商品をアフィリエイトした場合�

5,000円×2,000　＝　1,000万円�

2,000　÷　12　＝　167本/月�



メルマガアフィリエイト�

メルマガを発行して無料登録のアフィリエイトする �
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500円の報酬の無料登録をアフィリエイトした場合�

500円×20,000　＝　1,000万円�

20,000　÷　12　＝　1667件/月�



サイトアフィリエイト�

PCサイトを作成してSEOでアフィリエイトする。 �

�

�
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1．アフィリエイトする商品とキーワードを決める �

2．サイトを作成する �

3．SEOを掛ける �

４．繰り返しでドンドンサイトを作成する �

○自分の商品が必要ない �
○文章が書ければOK�
○自宅で空いた時間に出来る �
△サイトの数を作る必要はある �
△自分の顧客リストが増えない（常に新規を紹介）�

コツコツ作業をするのが好きな人（出来る人）�

人とコミュニケーションを取らずに稼ぎたい人（副業など）�



サイトアフィリエイト�

サイトを作成して高額報酬商品のアフィリエイトする �
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10,000円の報酬の商品をアフィリエイトした場合�

10,000円×1,000　＝　1,000万円�

1,000　÷　12　＝　83本/月�



サイトアフィリエイト�

サイトを作成して低額報酬のアフィリエイトする �
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500円の報酬のアフィリエイトした場合�

500円×20,000　＝　1,000万円�

20,000　÷　12　＝　1667件/月�



携帯アフィリエイト�

携帯サイトを作成して携帯SEOでアフィリエイトする。 �

�

�
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1．アフィリエイトする商品とキーワードを決める �

2．携帯サイトを作成する �

3．携帯SEOを掛ける �

4．繰り返しでドンドンサイトを作成する �

○自分の商品が必要ない �
○サイト作成が簡単�
○自宅で空いた時間に出来る �
△サイトの数を作る必要はある �
△自分の顧客リストが増えない（常に新規を紹介）�

コツコツ作業をするのが好きな人（出来る人）�

人とコミュニケーションを取らずに稼ぎたい人（副業など）�



携帯サイトアフィリエイト�

携帯サイトを作成して高額報酬商品のアフィリエイトする �

19�
Copyright (c) 2011 JWCA all right 

reserved. �

10,000円の報酬の商品をアフィリエイトした場合�

10,000円×1,000　＝　1,000万円�

1,000　÷　12　＝　83本/月�



携帯サイトアフィリエイト�

携帯サイトを作成して低額報酬のアフィリエイトする �
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500円の報酬のアフィリエイトした場合�

500円×20,000　＝　1,000万円�

20,000　÷　12　＝　1667件/月�



PPCアフィリエイト �

サイトを作成してPPCでアフィリエイトする。 �

�

�
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1．アフィリエイトする商品とキーワードを決める �

2．サイトを作成する �

3．PPCに出稿する �

４．繰り返しでドンドンサイトを増やしながらPPCのメンテナンス �

○自分の商品が必要ない �
○自宅で空いた時間に出来る＆結果が出るのが早い �
○PPCの勉強になる �
△PPC広告の広告費が必要�
△PPC広告の規制が厳しくなっている �

すぐに結果を出したい人�

広告費を出せる人�



PPCアフィリエイト �

高額報酬商品のPPCアフィリエイトをする �
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10,000円の報酬の商品をアフィリエイトした場合�

10,000円×1,000　＝　1,000万円�

1,000　÷　12　＝　83本/月�

広告費が掛かることを忘れない �



マッチングサイト�

マッチングサイトを作成して集客代行をする。 �

�

�
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1．参入するジャンルを決める �

2．マッチングサイトを作成する �

3．PPCやSEOでアクセスを集める �

4．業者に見込客を紹介して紹介料をもらう�

○自分の商品が必要ない �
○アフィリエイトよりも金額が大きい �
○１サイトで稼ぐことが可能�
△業者、見込客とのコミュニケーションが必要�
△自分の顧客リストが増えない（常に新規を紹介）�
�
１サイトで稼ぎたい人�

ある程度のコミュニケーションが出来る人�



マッチングサイト�

マッチングサイトを作成して紹介報酬１５％程度�
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100,000円の報酬の紹介した場合�

100,000円×100　＝　1,000万円�

100　÷　12　＝　8.3本/月�

広告費が掛かることを忘れない �



せどり�

古本を購入してアマゾンで販売する。 �

�

�
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1．ブックオフで高く売れる古本を購入する �

2．アマゾンマーケットプレイスに出品する �

3．注文が入ったら配送する �

○スキルが必要ない �
○仕組化しやすい（誰でも出来る）�
△古本を仕入れる必要がある（在庫を持つ、キャッシュフロー）�
△配送作業が必要�

スキルに自信がない人でもOK�

配送作業を毎日やれる人�

仕組化してアルバイトにやってもらえる人�



せどり�

中古本を購入してアマゾンで販売する �
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500円の中古本を販売した場合�

500円×20,000　＝　1,000万円�

20,000　÷　12　＝　1667冊/月�

仕入れが掛かることを忘れない �



オークション�

中古品、輸入品などをYahoo!オークションで販売する。 �

�

�
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1．中古品、輸入品を仕入れる �

2．Yahoo!オークションに出品する �

3．落札されたら配送する �

○スキルが必要ない �
○仕組化しやすい（誰でも出来る）�
△出品するものを仕入れる必要がある �
△配送作業が必要�

スキルに自信がない人でもOK�

配送作業を毎日やれる人�

仕組化してアルバイトにやってもらえる人�



オークション�

商品をYahoo!オークションで販売�
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10,000円の商品をオークションで販売した場合 �

10,000円×1,000　＝　1,000万円�

1,000　÷　12　＝　83件/月�

仕入れが掛かることを忘れない �



ネットショップ �

商品、輸入品などをネットショップで販売する。 �

�

�
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1．商品、輸入品を仕入れる �

2．ネットショップのサイトを作成する �

3．SEOやPPCでアクセスを集める �

4．売れたら配送する �

○ネットショップから継続的に売れる �
△売れるネットショップサイトを作る必要がある �
△売るものを仕入れる必要がある（受注後仕入れも可能）�
△配送作業が必要�

ネットショップをやりたい人 �

配送作業をやれる人�



ネットショップ �

商品をネットショップで販売�
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10,000円の商品をネットショップで販売した場合 �

10,000円×1,000　＝　1,000万円�

1,000　÷　12　＝　83件/月�

広告費が掛かることを忘れない �



海外で流行しているビジネスモデル �
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•  地域Webコンサルタント �
•  ソーシャルメディアマネージャー�
•  プロダクトローンチマネージャー�
•  ライフスタイルワーカー�
�

�



地域Webコンサルタント �

地域のWebコンサルタントとして活躍する。 �

�
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1．Webコンサルタントとして知識をつける �

2．地方でクライアントを見つける（オフライン、オンラインで）�

3．コンサルティングをする �

○地元で活躍できる �
○継続的な収入を得ることが出来る �
△クライアントを見つける必要がある�

コンサルティングをやりたい人�

人に喜んでもらいたい人 �

地元を活性化したい人�



地域Webコンサルタント �

コンサルティングを提供する �
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毎月50,000円のコンサルティングをした場合�

50,000円×200　＝　1,000万円�

200　÷　12　＝　17クライアント�



ソーシャルメディアマネージャー�

ソーシャルメディアの活用方法を教えたり、運用代行�

34�
Copyright (c) 2011 JWCA all right 

reserved. �

1．ソーシャルメディアの知識をつける �

2．クライアントを見つける（オフライン、オンラインで）�

3．コンサルティングや運用の代行をする �

○ソーシャルメディアで活躍できる �
○継続的な収入を得ることが出来る �
○これから需要がさらに拡大する �
△クライアントを見つける必要がある�

コンサルティングをやりたい人�

人に喜んでもらいたい人 �

ソーシャルメディアを活用したい人�



ソーシャルメディアマネージャー�

ソーシャルメディアの代行を提供する �
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毎月50,000円の代行をした場合�

50,000円×200　＝　1,000万円�

200　÷　12　＝　17クライアント�



プロダクトローンチマネージャー�

プロダクトローンチの方法を教えたり、代行する �
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1．プロダクトローンチのやり方を勉強する �

2．クライアントを見つける（オフライン、オンラインで）�

3．プロダクトローンチのコンサルティングや運用の代行をする�

○大きな金額を稼ぐことが出来る �
○スキルと実績が付く �
△クライアントを見つける必要がある�
△結果が出るプロダクトローンチが出来なければならない�

短期間で大きく稼ぎたい人 �

お祭りごとが好きな人�

プロダクトローンチを極めたい人�



プロダクトローンチマネージャー�

プロダクトローンチの代行を提供する �
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利益折半で代行をした場合�

1,000万円×1　＝　1,000万円�

1　÷　12　＝　0．08件/月�



ライフスタイルワーカー�

インターネットを活用したコンサルティングや士業など �
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1．お金をもらえるスキルを身につける �

2．クライアントを見つける（オフライン、オンラインで）�

3．コンサルティングやコーチングなどをする�

○生活に困らない程度の収入を得られる �
○好きな場所で好きな時間だけ働くという生活が出来る �
△何らかのスキルや資格が必要 �
△クライアントを見つける必要がある�
△仕組化が難しい �

自分ブランディングをやりたい人�

自由な生活を手に入れたい人�



ライフスタイルワーカー�

コンサルティング、コーチングを提供する �
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毎月50,000円で提供した場合�

50,000円×200　＝　1,000万円�

200　÷　12　＝　17クライアント�



オフラインビジネスとの融合�

インターネットマーケティングを活用すれば �

オフラインのビジネスモデルも上手くいく。 �

�

オフラインビジネス　×　インターネットマーケティング�

�

ただし、すべてのビジネスがうまくいくわけではない。 �

儲かるビジネスの４原則に則っている必要がある。 �

�

�
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儲かるビジネスモデルの4原則�

ホリエモンから教えてもらった儲かる４原則�

�・利益率が高い �

�・初期費用が掛からない �

�・継続収入が見込める �

�・在庫を持たない �

41�


