
集客構造のつくり方

項目

見込み客集めを考える前に・・・

集客ができていないから利益が出ないのではなく、利益
構造ができていないから集客ができない

利益が出るとわかった状態で見込客集めを開始すること

利益が出るから集客にお金をかけられる
（ライバルに負けない）

LTVを考えた利益構造

集客構造構築

情報商材の直接販売

情報商材を直接販売する
多くの利益は期待できない

購入者リストを集めることが出来る

SEOでアクセスを集める

アフィリエイターにお願いする
インフォトップ

インフォカート

ショッピングモール
楽天

アマゾン

広告を出す

メルマガ広告 直接販売よりも無料オファーの方が良い事が多い

PPC
PPCは厳しくなってきた

お金があっても集客できないというのが現状 広告は規制されたり単価が高すぎたり・・・

だから紹介での集客は重要 強いアフィリエイターに協力してもらう 詳細は後日

無料オファーからの販売

無料オファーでリストを集めて、ステッ
プメールで教育して、販売

無料レポートを配る

ブログ

サイト

無料レポートスタンド

アフィリエイターさんに報酬を払って紹介してもらう
独自ASP Direct Response Manager

無料登録で1件数百円

広告を出す

メルマガ広告

PPC広告 無料オファーなら出る

Facebook

格安の集客用商品を販売

集客商品に欠かせない条件

集客後の利益構造を作る
バックエンド商品

会員制サービス

価格が安く、トレンドに乗っている

斬新なコンセプト

即効性がある

ターゲットは「初心者」

強烈なオファー

CTWの事例

【SEO革命】SEOの権威である全日本
SEO協会代表理事がアフィリエイター向
けに教えたGoogle対策方法をありえない
金額で公開します

【アフィリエイト革命】あの有名アフィリエイト
塾“常夏塾”のノウハウをありえない金額で公開。延べ
4,922人が受講料198,000円を払って学んだ、ア
フィリエイトで稼ぐ方法を97％引きの金額でお教え
します。

【FX革命】年間2,000万円をFXで稼ぎ続
け1,700人の資産を1年で10倍に。あの
カリスマトレーダーFX-Jinの手法を明か
した5時間37分の動画を2,980円で公開

販売数

SEO革命 販売数：4000本（2011年5月現在）

アフィリエイト革命 販売数：9000本（2011年5月現在）

FX革命 販売数：2000本（2011年5月現在）

集客商品を売って利益が出なくてもOK

フロントエンドの情報商材を集客商品と考えても良い

「購入者リスト」という一番濃いリストが手に入るから

100円でも出してくれた人は無料で集め
たリストの何倍も価値がある

購入者リストをとにかく集める 売れる集客商品を持っておくことは非常に大切

バックエンドは利益率が高くなるので、そこで稼ぐ

バックエンド商品

会員制サービス

コンサルティング

上級テクニック

無料オファー（もしくは集客用商品）からバッ
クエンドまでが紐付けされて報酬が発生するア
フィリエイトの仕組みを導入する 独自ASPを利用する 詳細はPLCで解説


